【営業職の職務経歴書】

職務経歴書

20××年×月×日

添付　太郎

会社概要

	 会社名   ○○商事株式会社

 住所     渋谷区代々木２－１－１新宿マインズタワー18階

 資本金   3000万円

 事業内容 高級婦人服、スイムウエア、ストッキング等の輸入・販売


 

 19××年4月  ○○商事株式会社 入社

              本社にて新人研修を行う。

 19××年5月  大宮支店に配属

               販売代理店２社・デパート２社・スーパー５社等を担当する。

               【取扱商品】　

               高級婦人服・スイムウエア・ストッキング

               【売上高】

               １９９７年…年間売上５８００万円

               １９９８年…年間売上８４００万円

               【担当顧客】

               販売代理店／○○販売、□□商事、△△物産、

               デパート／○○デパート、○○百貨店

               スーパー／○○スーパー他５社

               その他／○○ショップ

 営業戦略     長期低落傾向が続く販売代理店と伸長傾向の見られるデパート・スーパーを抱えていた為、

後者の売上を伸ばす為の施策を考え、実行に移した。

              （具体策）

販促費の集中投下。ＰＯＳ導入提案。店舗全体の演出提案。棚割提案。販売事例提案。

毎月のディスプレイ提案等。

19××年4月　　首都圏営業部へ転属。

  【売上高】

3億6千万

【担当顧客】

　　　　　　　      四越デパート、四井

営業方針　　　  売れ筋商品販売のチャンスロスの改善及び返品率の改善

提案内容　　　 　POSデータによる商品回転率をもとにした新品導入時の売上予測及び導入後の検証により、

適性在庫の確保及び、売れ筋商品の集中仕入れの提案

結果　　　  売上高対前年比125％。返品率対前年比52％。商品回転率のアップにより、売上高の工場及

返品率の改善の双方を改善することができた。
















